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Starten Sie lhre Karvriere!

Ky

BACHELORS PROFESSIONAL of
Sales & Distribution Management (CCl")

Fachkaufleute fiir Vertriebsmanagement IHK
10-wochiger "FAST TRACK"-Studiengang

Karriereperspektiven

Sind Sie bereit fiir eine neue Herausforderung?
Sie mdchten

& als Vertriebs-Praktiker

& innerhalb von nur 10 Wochen

F einen staatlich anerkannten und bundeseinheitlichen Abschluss

Lernen “live"1
V.or Ort oder onling jiy,

|de0konferenzf0rmat'

% auf Bachelor-Niveau erwerben (DQR-Qualifikationsniveau 6 von 8)

& und sich auf diese Weise fir die Ubernahme von Leitungsfunktionen empfehlen?

Dann ist der Studiengang der "Fachkaufleute fiir Vertriebsmanagement IHK" lhre 1. Wahl! Denn erfahrene und spezialisierte "Vertriebs-
Experten" sind gesuchte Fachkréfte — sofern Sie sich also fiir die Ubernahme von Fiihrungsaufgaben qualifizieren méchten, haben Sie
mit der anerkannten Aufstiegsfortbildung zur/zum "Fachkauffrau/mann fiir Vertriebsmanagement IHK" beste Chancen, |hr Ziel binnen
Uberschaubarer Zeit zu erreichen. Der erfolgreiche Priifungsabschluss gilt als "Gutesiegel" fiir lhre berufliche Handlungskompetenz, mit
dem Sie lhre Féhigkeit nachweisen, branchenibergreifend die Geschaftsprozesse im Bereich Vertrieb gestalten und optimieren zu
kénnen. Des Weiteren vermégen Sie eine kompetente Kundenberatung zu leisten, Personal- und Budgetverantwortung zu tragen sowie
die Umsetzung und Steuerung aller vertrieblichen MaBnahmen zur Erreichung der Umsatzziele sicher zu stellen. Positionen, die
typischerweise mit "Fachkaufleuten fiir Vertriebsmanagement" besetzt werden, sind die der Vertriebs- und Teamleiter in Unternehmen
jeder GroBenordnung.

Eine weitere Attraktion ist, dass die BACHELOR PROFESSIONAL-Fortbildung ein mdéglicherweise nicht vorhandenes Abitur ersetzt; zudem
erwerben Sie mit dem Abschluss gleichzeitig die Zulassungsvoraussetzung fir den hochsten kaufmannischen Abschluss nach
Berufsbildungsrecht: den “Gepriiften Betriebswirt IHK" (= "MASTER PROFESSIONAL IN BUSINESS MANAGEMENT CCI"), der innerhalb
des "Deutschen Qualifikationsrahmens" dem Qualifikationsniveau 7 (von 8) zugeordnet ist und somit hinsichtlich seiner Wertigkeit den
hochschulischen Masterabschlissen entspricht.

1 CCl = Chamber of Commerce and Industry (Industrie- & Handelskammer)
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Bevufliche Bildung - praxisnah & anwendbar!

Voraussetzungen fir die Zulassung zur IHK-Priifung

Welche muss ich beriicksichtigen?

Zur Prufung ist zuzulassen, wer Folgendes nachweist:

M  eine mit Erfolg abgelegte Abschlussprifung in einem anerkannten dreijdhrigen kaufmannischen oder verwaltenden
Ausbildungsberuf und eine danach mindestens einjéhrige kaufmannische Berufspraxis im Vertrieb oder

M  eine mit Erfolg abgelegte Abschlusspriifung in einem anderen dreijahrigen Ausbildungsberuf und eine danach mindestens
zweijdhrige kaufmannische Berufspraxis im Vertrieb oder

M eine mindestens vierjdhrige kaufmannische Berufspraxis im Vertrieb.

Anmerkung:

Die Berufspraxis muss (erst) im Zeitpunkt der Prifung vorliegen und durch Tatigkeiten abgeleistet sein, die der beruflichen Fortbildung
zur/zum "Fachkauffrau/mann fir Vertriebsmanagement IHK" dienlich sind; die Berufserfahrung muss demzufolge inhaltlich wesentliche
Bezlige aufweisen z. B. zur Fihrung von vertrieblich ausgerichteten Organisationseinheiten, Aufbau und (Neu) Organisation von
Vertriebsstrukturen, Planung und Steuerung des Vertriebs, Umsetzung und Kontrolle vertriebsspezifischer MaBnahmen.

Abweichend von den oben genannten Voraussetzungen kann auch zur Prifung zugelassen werden, wer durch Vorlage von Zeugnissen
oder auf andere Weise glaubhaft macht, dass die Prifungszulassung rechtfertigende Fertigkeiten, Kenntnisse und Fahigkeiten
(berufliche Handlungsfahigkeit) erworben worden sind.

Wichtig:

Aufgrund unserer langjahrigen Erfahrung wissen wir, dass die vorstehende sogenannte "Offnungsklausel" der Priifungsordnung nach
Kammerauffassung nur in seltenen Ausnahmeféllen eine Zulassung zur Prifung rechtfertigt. Sollten Sie der Ansicht sein, dass diese
Regelung auf Ihre persénliche Situation anwendbar ist, bitten wir Sie zu lhrer eigenen Sicherheit um Ricksprache mit unserer
Studienberatung.

Bitte beachten Sie:

Die "Fachkaufleute fir Vertriebsmanagement" werden ausschlieBlich von den IHKammern Dortmund und Diisseldorf gepruft. Diese
werden sich zu einer Prifungsabnahme bereit erklaren, sofern Sie Ihren Wohnsitz oder lhren Arbeitsplatz im Zustéandigkeitsbereich einer
der beiden Kammern haben oder im Umkreis von 100 Kilometern einen Studiengang unseres Hauses besucht haben.

Unsere Mitarbeiter*innen erteilen Ihnen gern Auskinfte zur Priifungszulassung sowie zur Beantragung von Férdergeldern und tun dies
nach bestem Wissen und Gewissen; diese sind jedoch stets ohne Gewahr, da allein die priifende Stelle eine verbindliche Aussage tatigen
kann. Wir erlauben uns den Hinweis, dass an die Lehrgangsteilnahme keine Zulassungsvoraussetzungen geknupft sind.
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Gemeinsam Ziele erreichen!

1.

Meine Studieninhalte

Welche Themen sieht der Rahmenstoffplan vor?

Die Priifung wird schriftlich und miindlich durchgefiihrt; sie umfasst 6 Handlungsbereiche:

Markt-/kundenorientiert denken und handeln sowie das marketingpolitische Instrumentarium einsetzen
(Klausurdauer 180 Minuten - 1. Priifungstag)

a. Zielgruppensegmentierung

b. Marktforschung

¢. Kundenmanagement

Den Vertrieb managen und organisieren (Klausurdauer 180 Minuten - 1. Priifungstag; zusétzlich ist ca. 8 Wochen nach
dem Klausurtermin eine miindliche Priifung zu absolvieren, die aus einer Prasentation & einem Fachgesprich besteht)
a. Vertrieb als Funktion des Marketing

Entwicklung von Vertriebsstrategien

Planung von Kostenbudgets

Festlegung des Marketing-Mix

Personalbedarfs-, Personaleinsatz- und Personalkostenplanung; Personalfiihrung im Vertrieb

® o 0o

Verhandeln & kommunizieren (Klausurdauer 120 Minuten - 2. Priifungstag)
a. Rhetorik / verbale & non-verbale Kommunikation

b. Phasen des Verkaufsgespraches & Verkaufstechniken

c.  Konzepte der Verhandlungsfiihrung

Fallstudie (Klausurdauer 300 Minuten - 2. Priifungstag)
Ganzheitliche Anwendung des vertriebspolitischen Instrumentariums

Volks- & betriebswirtschaftlich denken und handeln (ausschlieBlich miindliche Priifung - Dauer: 20 Minuten)
Markt & Preis / Geld- und Kreditmarkt / Unternehmenssteuerung tiber Kennzahlen / Kalkulation & Wirtschaftlichkeitsanalysen /
Finanzplanung & Investitionsrechnung

Rechtsbewusst handeln (ausschlieBlich miindliche Priifung — Dauer: 20 Minuten)
Vertragsarten / Nichtigkeit & Anfechtbarkeit von Rechtsgeschéften / Vertretung & Vollmacht / Handels- & Gesellschaftsrecht /
Arbeitsrecht

Die Gesamtprifung ist bestanden, wenn in allen schriftlichen und mindlichen Priifungen jeweils mindestens ausreichende Leistungen
erzielt wurden.

www.sommerhoff.de
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Wie schaffe ich das? Just let us work...!

Mein Studienkonzept
Welche Module sind in meiner Studiengebiihr enthalten?

Modul 1:
FAST TRACK-Studiengang (buchbar im Prasenz- oder Videokonferenzformat)
Lernen "live" — ein Termin, ein Fach, ein Trainer

Im Rahmen des Moduls 1, welches sich strikt an den Inhalten des IHK-Rahmenstoffplans orientiert, bereiten wir Sie innerhalb von 9
Wochen bzw. 45 Tagen a 9 Unterrichtseinheiten auf die 4 schriftlichen Klausuren sowie auf die 3 obligatorischen mindlichen Priifungen
vor.

Studienkonzept: 09-wochiger Blockunterricht in Vollzeitform
Dauer: 45 Tage a 9 Unterrichtseinheiten (= 405 Einheiten)
Starttermin: Montag, 03. Juni 2024

Unterrichtszeiten: Montags bis freitags jeweils von 08:00 bis 15:30 Uhr (Abweichungen sind ausnahmsweise méglich)

Modul 2:
Klausurenkurs zur Intensivvorbereitung (“Live"-Unterricht im Videokonferenzformat)
Als anerkannte Einrichtung der Arbeitnehmerweiterbildung kénnen wir lhnen Bildungsurlaub erméglichen!

Um lhrer Prifungsvorbereitung den "letzten Schliff* zu verleihen, haben wir einen 5-tdgigen Klausurenkurs in unser Studienkonzept
integriert. Im Rahmen dieses Moduls wird die optimale Bearbeitung von IHK-Klausuraufgaben intensiv trainiert; Losungen und
Lésungswege werden von unseren Trainern & Trainerinnen ausfuhrlich erlautert, und alle Fragen, die sich Ihnen kurz vor dem "Ernstfall"
stellen, werden beantwortet. AuBerdem erhalten Sie viele nltzliche Hinweise zu Klausurentechniken, zum Ausfihrlichkeitsgrad der
Losungen, zur Erstellung der Losungsskizzen, zu "Textbausteinen" etc. Die Durchfihrung dieses Moduls erfolgt im
Videokonferenzformat; der direkte "Draht" zu unseren Trainern & Trainerinnen ist sichergestellt, sodass Sie jederzeit mit diesen
interagieren und lhre Fragen stellen kénnen — auch wenn Sie sich in Threm "Home-Office" befinden!

Die Inanspruchnahme von Bildungsurlaub kdénnen wir Ihnen ermdoglichen; Voraussetzung ist, dass lhr Bundesland Uber ein
Arbeitnehmerweiterbildungsgesetz verfligt (ein solches existiert in allen Bundeslandern mit Ausnahme von Bayern und Sachsen).

Beginn: Montag, 16. September 2024, 08:00 Uhr — Dauer: 5 Tage (5 Tage x 8 Unterrichtseinheiten = insgesamt 40 Einheiten)
Unterrichtszeiten: Montag bis Freitag taglich jeweils von 08:00 bis 14:45 Uhr.

Fortsetzung des Studienkonzepts siehe Folgeseite!

www.sommerhoff.de
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Blended Learning — Bildung am Puls der Zeit!

P

Fortsetzung: Mein Studienkonzept

Welche Module sind in meiner Studiengebiihr enthalten?

Sie kénnen an einzelnen Veranstaltungen nicht teilnehmen? Wir bieten thnen ein vollstindiges digitales "Back-up"!
Nicht weiter tragisch, wenn Sie an den "Live"-Terminen einmal nicht teilnehmen kdnnen, denn samtliche Unterlagen inklusive der
klausurtypischen Aufgaben und den zugehérigen Lésungshinweisen stellen wir lhnen auf unserer Lernplattform "myEDUCAST" zur

Verfligung! Der postalische Versand dieser Materialien in Papierform ist auf Wunsch selbstverstandlich méglich und sodann auch
kostenfrei. Zur Klarung Ihrer Fragen sind unsere Experten naturlich fir Sie erreichbar. Zudem existiert ein vollstdndiges digitales

"Back-up" des Lehrgangs auf "myEDUCAST", denn sdmtliche Unterrichtsinhalte wurden verfilmt - die Lernvideos kdnnen Sie jederzeit

und so oft Sie mochten betrachten!

Unsere weiteren Starttermine
lhnen ist der nichste Termin zu knapp? Nehmen Sie den folgenden!
Montag, 04. November 2024

www.sommerhoff.de
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Der Weg zum Erfolg - wie arbeitet SOMMERHOFF?
Bei uns erhalten Sie "das Beste aus beiden Welten":

Live-Unterricht gepaart mit Learning on Demand!?

P : - Bl " ; 4 )
(((Q»)) LIVECAST >ODCAST:! STUDIENSCHRIFTEN auy STUNDENPLAN
Videokonferenzen ferfilm terrichtseinheiter Nachschlagewerke [EEEE] Ablaufplan

Welche Leistungen kann ich wihrend meiner Studiendauer nutzen?

© Lernen "live" — vor Ort oder im Home-Office!
Wir bleiben auch weiterhin bei unserer Kernkompetenz — ohne Ihnen allerdings die "Annehmlichkeiten" vorzuenthalten, die der
technische Fortschritt uns ermdglicht. Je nach Buchung lernen Sie mit den anderen Teilnehmern Ihrer Lerngruppe entweder "vor Ort"
im klassischen Prasenzformat oder mittels Einsatz eines Videokonferenzsystems ebenfalls "live" in unserem virtuellen Klassenraum.
Der direkte "Draht" zu unseren Trainern & Trainerinnen ist auch dann jederzeit vorhanden — bei optimaler Zeit- und Kosteneffizienz!

© AUDIOCAST & EDUCAST — DAS PROFIPROGRAMM VON SOMMERHOFF

Bei uns lernen Sie mit allen Sinnen! Sie sind der "auditive" Lerntyp? Dann nutzen Sie unsere AUDIOCASTS - ideal flr unterwegs! Ob
beim Joggen oder im Stau auf der Autobahn — Sie verlieren keine (Lern-) Zeit, sondern héren Fragen und Antworten zu den
erfahrungsgemaB prifungsrelevanten Themen. Zusatzlich bieten wir lhnen mit unseren EDUCAST - Lernvideos "visuelle
Unterstttzung"! In jeweils 10 bis 15-minitigen Videosequenzen bringen lhnen unsere Trainer prifungsrelevante Fachinhalte in leicht
verstandlicher Form unter Einsatz adaquater medialer Unterstiitzung nahe. 3

© PODCASTS — wenn ich mal nicht dabei sein konnte...

Sie konnten an einer Unterrichtsveranstaltung nicht teilnehmen? Kein Beinbruch, denn wir zeichnen auf, sodass Sie mit unseren
PODCASTS auch nach dem jeweiligen Termin die Mdglichkeit haben, sich die versdumten Lerneinheiten in Echtzeit via "streaming”
anzusehen. Mehr Flexibilitat geht kaum!

© Contact my Trainer — immer moglich, wenn ich Hilfe benétige

Bei der Nacharbeit der letzten Unterrichtsveranstaltung sind Fragen aufgetreten? Sie kénnen die Lésung zu einer Aufgabe nicht
recht nachvollziehen? Sie haben Fragen zu Inhalt und Ablauf einer mindlichen Priifung? Unsere Trainer und wir sind firr Sie
erreichbar — im Chat, per E-Mail, telefonisch — oder nach Absprache natirlich auch persénlich!

© Seminarunterlagen zum Ansehen — natiirlich weltweit abrufbar!

Sie sind auf Dienstreise und haben an den Abenden Zeit, um im Hotel zu lernen? Dann ist es fir Sie sicherlich von Vorteil, dass wir
unsere hauseigenen Seminarunterlagen und Skripte in digitalisierter Form zur Verfligung stellen, die somit an jedem Ort jederzeit
verfligbar sind — und nicht "ins Gewicht fallen"... \:_j Abgesehen von dem genannten Beispiel mdchten wir mit der Digitalisierung
unserer Materialien dazu beitragen, dass der eine oder andere Baum weniger gefallt werden muss — sicherlich auch in [hrem Sinne!

2 Unter Blended Learning verstehen wir die Unterstiitzung des Live-Unterrichts durch zusétzliche Leistungen, die Sie Uber unsere internetbasierte Lernplattform “myEDUCAST.de"
Jjederzeit abrufen kénnen. "Learning on Demand"” bedeutet fir Sie: Lernen, wann, wo und wie Sie wollen!

Unsere "Audio-/Educast-/Podcast-Sammlung" wird standig erweitert. Die Themenselektion erfolgt ausschlieBlich durch unsere Studienleitung; ein teilnehmerseitiger Anspruch
auf Einbeziehung bestimmter Fachinhalte in das Programm besteht nicht. Die vollstandige Vermittlung der ausweislich der Priifungsordnung relevanten Themen ist Gegenstand
des Live-Unterrichts.

www.sommerhoff.de
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Mein Zeitfaktor

\
\
Ly sy

Zeit ist Geld! Wie viel Zeit muss ich zusétzlich investieren?

Zeit "add on":

Wir bereiten Sie auf alle Inhalte vor, welche der IHK-Rahmenstoffplan vorsieht. Es muss somit kein Thema von lhnen "im Alleingang"”
erarbeitet werden, da Sie alles gemeinsam mit uns erlernen werden. Fiir die Nachbereitung des vermittelten Fachwissens kénnen Sie
eine Zeit von circa 5-7 Stunden pro Woche einkalkulieren.

Meine Ferienzeiten

Unterrichtsfrei... muss auch mal sein!

Im Falle unseres FAST TRACK-Studiengangs kdnnen wir lhnen allerdings keine langere "Unterrichtspause" zusagen; andernfalls wére das
"Pensum" bis zu den Prifungsterminen nicht zu bewaltigen. Aber nach den Klausuren kénnen Sie Urlaubstage ohnehin viel besser
genieBen — denn bekanntlich ist erst nach getaner Arbeit "gut ruh’n"... ;-).

www.sommerhoff.de
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SOMMERHOFF - Standorte fir unsere Prisenzstudiengdnge*

© Bayern

e Aschaffenburg: Novum Hotel Post, Goldbacher StraBe 19-21

e Augsburg: IBIS Augsburg Koenigsplatz Hotel, HermanstraBe 25
¢ Ingolstadt: NH Hotel Ambassador Ingolstadt, GoethestraBBe 153
e Miinchen: Hotel ErzgieBerei Europe, ErzgieBereistralle 15

e Niirnberg: Seminar- & Geschaftszentrum, Virnsberger Strale 43
¢ Regensburg: Mercure Hotel Regensburg, GrundewaldstraBe 16

® Baden-Wiirttemberg

e Heilbronn: Best Western Hotel am Kastell, KastellstraBe 64

e Karlsruhe: Leonardo Hotel Karlsruhe, Ettlinger StraBe 23

e Mannheim: Park Inn by Radisson Mannheim, Am Friedensplatz 1
e Pforzheim: Parkhotel Pforzheim, DeimlingstraBe 32-36

¢ Reutlingen: City Hotel Fortuna, Am Echazufer 22

e Stuttgart: Park Inn Hotel Stuttgart, Hauptstatter StraBe 147

Thiringen

© Hamburg

e Hamburg: Mercure Hotel, Amsinckstrale 53

© Hessen

e Darmstadt: Best Western Parkhaus-Hotel, GrafenstraBe 31

e Frankfurt: Hotel Frankfurt Messe, Katharinenkreisel (Opelrondell)
e Offenbach: Sheraton Hotel, Berliner StraBe 111

e Wiesbaden: NH Hotel Aukamm, Aukammallee 31

© Nordrhein-Westfalen Informationsveranstaltungen

e Aachen: Mercure Hotel, Europaplatz, Joseph von Goerres-StraBe 21 vor Ovt & online!
e Bochum: Ruhr-Universitat, UniversitatsstraBe 150

e Bonn: Mercure Hotel, Max-Habermann-StraBe 2

e Dortmund: IBIS Hotel Dortmund West, Sorbenweg 2

e Diisseldorf: Mercure Hotel Disseldorf Seestern, Fritz-Vom-Felde-Stra3e 38
e Duisburg: Plaza Hotel, Dusseldorfer StraBe 54 bitte mit unserer Studienbemtung
e Essen: SOMMERHOFF-Zentrale, AlfredstraBe 57-65

e Gelsenkirchen: Wissenschaftspark, Munscheidstrae 14

e Hagen: Mercure Hotel, Wasserloses Tal 4 WWW-SOW\W\eVL\OFF-ag

e Iserlohn: Fachhochschule BITS, Reiterweg 10

e KolIn: Park Inn Hotel by Radisson Kéln City West, Innere KanalstraBe 15
e Miinster: Johanniter-Akademie, WeiBenburgstraBe 60-64

Individuelle Termine vereinbaren Sie

‘ 72 e S @

e Ratingen: Mercure Hotel, An der Pont 50 ol MEN
e Siegen: Best Western Park-Hotel, Koblenzer StraBe 135 ﬁ G ) fﬂnllu dY,\\\\\Q‘\
e Wauppertal: TRYP Hotel by Wyndham, Otto-Hausmann-Ring 203 ‘&,% B aveni . s
o\
. W e\ Wk )
@ Niedersachsen an elcom el

Vatko, etor™
\ »MY:“)“ Mer:ff Wl Ong| uﬁ

e Braunschweig: Mercure Hotel Atrium Braunschweig, Berliner Platz 3 ‘“k [/
e Hannover: Wyndham Hotel Hannover Atrium, Karl-Wiechert-Allee 68 \\W& OlsnAmel; gyﬂ;;;;}
e Hildesheim: Novotel Hildesheim Hotel, Bahnhofsallee 38 e N (s

\;:s\\ n\r\ll ﬂ/

e Osnabriick: Advena Hotel Hohenzollern, Theodor-Heuss-Platz 5
e Wolfsburg: Holiday Inn Wolfsburg City Centre, Rathausstrale 1

© Rheinland-Pfalz

e Mainz: Novotel, AugustusstraBBe 6

4 Die "Fachkaufleute fiir Vertriebsmanagement" werden ausschlieBlich von den IHKammern Dortmund und Disseldorf gepriift. Diese werden sich zu einer
Prifungsabnahme bereit erklaren, sofern Sie Ihren Wohnsitz oder lhren Arbeitsplatz im Zustandigkeitsbereich einer der beiden Kammern haben oder im
Umkreis von 100 Kilometern einen Studiengang unseres Hauses besucht haben. In Prasenzform werden FAST TRACK-Studiengédnge ausschlieBlich am
Standort Essen in Nordrhein-Westfalen durchgefiihrt. Alternativ haben Sie allerdings die Mdglichkeit, lhre Fortbildung im Videokonferenzformat zu
buchen - in dieser Variante sind Sie ebenfalls "live" dabei, kdnnen aber in Ihrem "Home-Office" bleiben — so reduziert sich lhr Zeit- und Kosteneinsatz
erheblich!

www.sommerhoff.de
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Wie finanziere ich meine "Karriere durch Kompetenz"?

Mein Invest in beruflichen Erfolg

Wie viel zahle ich? Was spare ich?

Meine Studiengebiihr:

Diese belauft sich inklusive samtlicher Leistungen auf 4.500,00 €; der vorgenannte Betrag versteht sich exklusive der IHK-
Prifungsgebuhr.

Meine Zahlungsmaoglichkeiten:
Der Gesamtbetrag ist innerhalb von 7 Tagen nach Rechnungszugang an uns zu entrichten.

Mein Buchungsvorteil:

"Der frihe Vogel fangt den Wurm" - unseren Frithbuchern gewdhren wir natirlich einen Preisvorteil von 120,00 €. Dieser wird auf der
Rechnung automatisch in Abzug gebracht, sofern Ihre Anmeldung bis zum 75. Februar 2024 bei uns eingeht.

Mein Treuerabatt:

Dies ist schon der zweite Studiengang zum BACHELOR oder MASTER PROFESSIONAL, den Sie mit uns absolvieren? Dann erhalten Sie
nunmehr selbstverstandlich einen Treuerabatt. Dieser belduft sich auf 200,00 € und wird auf der Rechnung direkt in Abzug gebracht!

www.sommerhoff.de
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Mein Finanzierungskonzept

"Vater Staat" sichert anerkannte Aufstiegsfortbildungen finanziell ab!
Mit dem "Aufstiegs-BAf6G", das fir

unseren Fortbildungsstudiengang

beantragt werden kann, ist die 7 lhre
Finanzierung |hrer Fortbildung sicher-

gestellt! Forderquote:
Einkommens- und vermoégens- { 75 Prozent!

unabhidngig erhalten Sie folgende
Férderung, sofern die Voraussetzungen
in Ihrer Person erfillt sind (alle Angaben
ohne Gewdhr!):

(vor Steuerersparnis)

o
=
=g

Beispielhafte Berechnung lhrer finanziellen Unterstiitzung durch “Vater Staat":

Ihre Studiengebiihr betréagt: 4.500,00 €

Das AFBG ("Aufstiegs-BAf6G") gewdhrt Ihnen einen nicht riickzahlbaren Zuschussbeitrag 2.250.00 €
in Hohe von 50 % der Studiengebiihr: e
verbleiben: 2.250,00 €

Die KfW-Bank gewahrt Ihnen fiir 3 Jahre ein zins- & tilgungsfreies Darlehen 225000 €

(50 % des forderfahigen Betrages von 4.500,00 €): e

50 % des Darlehens werden Ihnen bei erfolgreichem Abschluss der IHK-Priifung erlassen: 1.125,00 €

“Vater Staat" schenkt lhnen somit insgesamt: 3.375,00 €

Der von lhnen zu tragende Anteil an der Studiengeblhr betragt somit nur

(4.500,00 € - 3.375,00 €): 112500 €
Den Betrag von 1.125,00 € konnen Sie als Werbungskosten bei lhren Arbeitnehmer-

einklnften steuermindernd geltend machen!

Bei einem angenommenen Durchschnittssteuersatz von 25 % betragt Ihre Steuerminderung: - 281,25 €

Durch lhre Steuerersparnis betrdgt lhr Eigenanteil an der Studiengebiihr lediglich:

Der Anteil, den "Vater Staat" zu lhrer Aufstiegsfortbildung beisteuert, betrdagt unter

Beriicksichtigung lhrer Steuerersparnis insgesamt (4.500,00 € - 843,75 €): 3.656.25 €

Die prozentuale Forderquote durch den Staat betriagt inklusive Steuerersparnis: 81,25 %

Sie sehen: Nie war die Gelegenheit giinstiger — deshalb qualifizieren Sie sich jetzt!
Weitere Informationen finden Sie auf www.aufstiegs-bafoeg.de.

www.sommerhoff.de
@ 0201 220 98-0 e X info@sommerhoff.ag
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Uberzeugt? Dann herzlich willkommen in unserer Community!
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Wie geht es weiter?

Sie mochten sich anmelden? Das ist eine sehr gute Entscheidung! Ihrem Start zum geplanten Termin steht
sodann nichts mehr im Wege!

Ihre  Anmeldung kénnen Sie papierlos ganz einfach und komfortabel lber die
SOMMERHOFF-Homepage vornehmen: www.sommerhoff.de.

Sie haben noch Fragen? Dann besuchen Sie uns doch — sofern mit Blick auf lhren Wohnort mdéglich —
gelegentlich einmal in unserer Essener Zentrale oder schauen Sie an unserem "Tag der offenen Tur" vorbei!
Ein frischer Kaffee (oder Tee) steht stets bereit. Wir freuen uns auf Sie!

Es grifen Sie freundlichst

Christina Bergmann, Michael Sommerhoff & das gesamte SOMMERHOFF-Team

p A So kontaktieren Sie uns:
WWW
SOMMERHOFF Unternehmenszentrale _k
AlfredstraBe 57-65 -

45130 Essen

Telefonisch montags bis freitags von 09:00 bis 17:00 Uhr
0201 22098-0

Per Mail / web

info@sommerhoff.ag / www.sommerhoff.de

www.sommerhoff.de
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